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Tillvaxten fortsatter - resultatet forbattras ytterligare

Mio fortsatter att ta marknadsandelar och okar forsaljningen med nastan dubbelt s& mycket som branschen i évrigt. Till och med
oktober ménad har Mio-kedjan nu 69 manader i rad med positiv forsaljningsutveckling. Samtidigt starks resultatet ytterligare och
saval Mio-koncernen som handlarna investerar i konceptet, nyetableringar och butikslyft.

Forsta halvaret (maj — oktober 2017)

= Mio-koncernens nettoomsattning uppgick till 1 742 Mkr (1 432), en 6kning med 22 procent (18).
= Koncernens rorelseresultat uppgick till 116 Mkr (102).

=  Resultatet efter skatt uppgick till 90 Mkr (79) och resultatet per aktie uppgick till 2762 kr (24,18).
= Moderbolaget Mio AB:s nettoomsattning uppgick till 1344 Mkr (1 093 Mkr).

= Moderbolaget Mio AB:s rorelseresultat uppgick till 71 Mkr (63).

= Mio Forsaljning AB:s nettoomsattning uppgick till 621 Mkr (542).

= Mio Forsaljning AB:s rorelseresultat uppgick till 43 Mkr (37).

= Bruttovinstmarginalen i Mio Forsaljning AB uppgick till 42,3 procent (42,5).

Forsta kvartalet (maj — juli 2017) Andra kvartalet (maj — juli 2017)

= Miokoncernens nettoomsattning uppgick till 782 Mkr = Miokoncernens nettoomséattning uppgick till 960 Mkr
(618), en okning med 27 procent (19). (814), en 0kning med 18 procent (21).

= Koncernens rorelseresultat uppgick till 39 Mkr (39). = Koncernens rorelseresultat uppgick till 77 Mkr (68).

= Resultatet efter skatt uppgick till 30 Mkr (26) och = Resultatet efter skatt uppgick till 60 Mkr (53) och
resultatet per aktie uppgick till 9,17 kr (8,08). resultatet per aktie uppgick till 18,45 kr (16,10).

= Moderbolaget Mio AB:s rorelseresultat uppgick till = Moderbolaget Mio AB:s rorelseresultat uppgick till
27 Mkr (24). 44 Mkr (39).

= Mio Forsaljning AB:s nettoomsattning uppgick till = Mio Forséljning AB:s nettoomsattning uppgick till
212 Mkr (228). 349 Mkr (314).

= Mio Forsaljning AB:s rorelseresultat uppgick till = Mio Forséljning AB:s rorelseresultat uppgick till
10 Mkr (9). 33 Mkr (28).

= Bruttovinstmarginalen i Mio Forsaljning AB uppgick = Bruttovinstmarginalen i Mio Forsaljning AB uppgick
till 42,3 procent (42,5). till 42,3 procent (42,5).
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Handelser under forsta halvaret

= Enny butik har i oktober dppnats i Lund av Mio Forsaljning AB.

= | Sundsvall har franschisetagaren byggt en ny fastighet och flyttat butiken till den nya fastigheten. Butiken ligger i Birsta
handelsomrade vilket & samma handelsomrade som tidigare.

= | Uppsala och Norrkoping bygger franschisetagarna nya fastigheter for att ometablera butikerna till battre 1age i egna
fastigheter.

= Affarssystemet i kedjan har uppgraderats och en ny version har tagits i drift under september 2017, Driftsattningen av den nya
versionen har skett enligt tidplan och inom beslutad budget. Uppgraderingen var framgangsrik med smé storningar pa den

dagliga verksamheten. Den nya versionen av affarssystemet ger stora utvecklingsmojligheter pa sikt.

Handelser efter rapportperiodens slut

=  Dotterbolaget Mio Fastigheter i Karlskrona AB har salts till franchisetagaren pa orten, dverlételsedatum 30 november 2017,

Koncernens resultatutveckling

Belopp i MKR Rullande 12
3 manader 6 manader manader Arsbokslut
augusti-oktober maj-oktober nov-okt maj-april

2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017 2016/2017 2016/2017

Nettoomséattning 960 814 1742 1432 3478
Bruttoresultat 213 242 924 446 992
Bruttovinstmarginal 284% 29,8% 30,1% 31,2% 28,5%
Rorelseresultat 7 68 116 102 239
Resultat fore skatt 1 68 116 102 239
Rorelsemarginal 8,0% 8,3% 6,6% 1% 6,9%
Resultat per aktie 1845 16,10 2762 2418 96,77

5168
914
28,9%
225
225
1%
95,32
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Vd kommenterar

Det ar en forméan att vara del av Mio-laget. Personalen
ar var viktigaste tillgdng och det ar passionen hos

o0ss alla for véra kunder och produkter som skapat
forutsattningarna for att vara vinnare i en vinnarbransch,
och med 69 ménader pa rad med tillvaxt tar vi
marknadsandelar i samtliga segment. Att vi ar storst
och béast pa soffor ar en etablerad sanning, och att vi nu
tar samma position nar det galler sangar ger 0ss goda
forutsattningar att fortsatta véaxa i forhallande till Gvriga
branschen. Merparten av var tillvaxt sker organiskt men
vi har ocksa adderat nya butiker jamfort med forsta
halvaret foregdende ar. Organisk tillvaxt ar viktig for att
vi ska fortsatta starka lonsamheten i butiksbolagen och
kunna fortsatta investera lokalt i butikerna.

Under perioden har vi fortsatt att investera och utveckla
var forméga att vaxa vidare. En viktig del i utvecklingen
har varit den lyckade uppdateringen av affarssystemet
vi har genomfort vilket skapar goda forutsattningar
framét for att starka kunderbjudandet och bygger

bort tidigare kapacitetsbegransningar. Sundsvall har
beldnats med en ny butik som tagits emot pa béasta satt
och okat forsaljningen pa ett imponerande satt. En ny
butik i Lund har ockséd dppnat under perioden. Mio har
under ménga ar saknat en butik i Lund och det ar darfor
valdigt gladjande att vi har fatt ett riktigt starkt gensvar
frén kunderna i Lund. Samtliga 0ppningskostnader for
Lund har belastat Mio Forsaljning i perioden. Genom att
Oka kunskapen om vér kund och var affar blir vi mer
och mer pricksakra i vara prioriteringar och samtidigt
kan vi minska tidsspannet frén idé till genomforande

P& servicekontoret fortsatter vi att investera i vart
kunderbjudande genom fler duktiga medarbetare, system
som Okar produktiviteten samt i olika logistiksatsningar.

For Mio ar varuforsorjningen avgorande och vi ser
effekten av att vi hojde inkdpsprognoserna under varen
2017 genom béttre servicegrad an tidigare, vilket skapar
mojlighet till fortsatt tillvaxt. Begransad kapacitet i
Goteborgs hamn under halvéret har paverkat oss precis
som alla andra. Resultatet ar belastat med over 12 Mkr
som en effekt av detta. Vi har prioriterat att ta kostnader
for att sakra varuforsorjning och saljtryck i butikerna
under den har perioden, vilket med facit i hand var ett
riktigt beslut. Trots stora engangskostnader och en hog
investeringstakt ar det extra gladjande att kunna leverera
det starkaste halvarsresultatet nagonsin.

Vi ser att var bransch kommer att konsolideras, vilket
innebar att de stora aktorerna kommer bli allt storre.
Kundernas krav pa snabbhet och precision kommer

att Oka, vilket kraver stora investeringar framover.
Sambandet mellan de olika saljkanalerna dar kunderna
maoter Mio kommer att suddas ut alltmer och vi har
redan nu satt Total Retail som vart satt att mota
kunderna. Vi ska finnas dar kunderna dnskar, nar de
onskar och pa deras villkor. En del i Total Retail ar givetvis
var hemsida och e-handel som blir en allt viktigare kanal
som informations-, inspirations- och handelsplats for
vara kunder. Arets malsattning till sista april 2018 var 300
miljoner i forsaljning och 25 miljoner besokare. Saljmalet
ar uppnétt under oktober och vi ar pé god vag att na
maélet pa 25 miljoner besokare.

Rackvidd ar en utmaning aven om traditionella medier
fortsatt fungerar som huvudmedia for att né ut till véra
kunder. Intresset kring Mio Medlem ar rekordstort och
efter fem méanader har vi natt dver 335 000 medlemmar.
Mio Medlem ar redan ett bra rackviddstillskott och
samtidigt skapar det oerhort manga mojligheter med
riktad, relevant kommunikation till vara medlemmar.
Dessutom fortsatter vara egenagda kanaler som
Instagram/facebook att 0ka antalet foljare succesivt.

Enligt Veckans affarer ar Mio ett superforetag genom

att vi har levererat en hog tillvaxt och stark I1onsamhet
under flera &r samt att vi har en stark finansiell stallning.
Detta ar en styrka i Mio och det ar sa vi ska fortséatta

var resa framat mot var vision 2022 "Storst pad mobler
2022 Vi ska skapa forutsattningar for att kunna agera
annu snabbare genom Okad narvaro i marknaden och att
starka vart erbjudande med fler nyheter och forbattrad
prisvardhet till vara kunder. Tillsammans kommer vi att
lyckas!

One Team - One Dream!

Bjorn Lindblad
Vd Mio-koncernen
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Vasentliga handelser

Marknad

Detaljhandeln véxer med 2,5 procent under perioden januari
till oktober 2017 vilket kan anses vara en normal niva.
Sallankopshandeln vaxer i samma takt men variationen
mellan branscherna ar stor. Mobler har mycket stark tillvaxt
med 6,4 procent medan heminredning minskar med 0,9
procent under samma period. Mio-kedjan har under samma
period Okat med 16,2 procent och darigenom tagit ytterligare
marknadsandelar. Marknadens tillvaxt kommer delvis frén att
hushéllen har en fortsatt god ekonomi med laga rantor och en
stark sysselsattningsgrad samt den hoga immigrationen som
de senaste aren har bidragit till en stark befolkningstillvaxt.
Nyproduktionen av bostader dkar och prognosen for 2017
uppgar till 72 000 (SCB) pabdrjade bostader och for 2018

till 74 500 pahorjade bostader. Den senaste tidens oro pé
bostadsmarknaden som framst ar kopplad till Stockholm kan
komma att paverka nyproduktionen av bostader framét.

Mio importerar en stor andel av varorna och péverkas direkt
av den svenska kronans utveckling i forhallande till andra
valutor. Under sommaren starktes kronan kraftigt framst
mot USD men har den senaste mé&naden aterigen forsvagats
mot USD och Euron. Den senaste forsvagningen kommer
bland annat fran den oro pa bostadsmarknaden som finns,
vilket framst utomlands skapar en oséakerhet for den svenska
kronan. Riksbanken har inte minskat pa sina stimulanser till
ekonomin och fortsatter kopen av statsobligationer hela 2017
samt haller fast vid sin prognos om en forsta rantehojning i
mitten av 2018.

Fraktkostnaderna fran framforallt Asien har okat under &ret till
foljd av ett hogt kapacitetsutnyttjande pa containermarknaden.
Sommarens konflikt | Goteborgs hamn samt problem med
[T-virus hos flera aktorer inom transportnaringen har orsakat
problem med lossning och koer i hamnarna samt inneburit
hogre kostnader. Genom ett intensivt arbete med prioriteringar
och omdirigeringar av containers har varuforsorjningsgraden
for Mio-kedjan varit fortsatt hog.

Forsaljning

Mio-kedjan har 69 manader i rad med positiv forsaljningstillvaxt
till och med oktober 2017 Forsaljningen under rakenskapsarets
forsta sex manader har okat med 11,8 procent totalt och for
jamforbara butiker med 8,8 procent.

Forsaljningsokningen forklaras med ett konkurrenskraftigt
kunderbjudande och sortiment samt ett hogt kampanjtryck
med hog Mio-narvaro i alla tillgangliga kanaler.

Kedjans forsaljningsutveckling per kvartal (inkl moms)
Investeringar
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Under perioden har en ny butik i Lund 6ppnats av Mio
Forsaljning. Butiken som inklusive lager ar pa 5165 kvm

ligger vid handelsomradet Nova Lund. | Sundsvall har
franschisetagaren byggt en ny fastighet i handelsomradet
Birsta och och ometablerat butiken till den nya fastigheten.

Nya fastigheter byggs av franschisetagarna i Uppsala
handelsomrade Granby och i Norrkoping handelsomrade
Ingelsta. Butikerna i Uppsala och Norrkoping ar ometableringar
pé orten och kommer att éppna till jul respektive forsta
kvartalet 2018.

Mio-koncernen fortsatter aven att investera i system

och andra stodfunktioner till butikerna i Mio-kedjan.

Under de forsta sex manaderna har bland annat en
uppgradering av affarssystemet M3 slutforts, elektroniskt
fakturahanteringsverktyg implementerats samt en kundklubb
startat.

Antal butiker i Mio-kedjan uppgér vid rapportperiodens slut till
72, varav 14 ingar i Mio-koncernen via Mio Forsaljning AB.

Verksamheten

Mios affarsmodell

Mio-kedjan ar en valetablerad detaljhandelskedja som

har utvecklats under mer an 50 ar ur en stark och

positiv entreprendrsanda. Denna praglar | dag Mios
foretagskultur. Viljan att utveckla Mio &r stark utifran
malet om fortsatt [onsam tillvaxt. Sedan 2006 bygger Mios
affarsmodell pa franchise och verksamheten regleras av
franchiseavtal mellan Mio AB och butikerna. Villkoren ar
lika for samtliga butiker. Mios koncept omfattar sortiment,
inkop, logistik, marknadsforing, system for butiksdrift samt
kompetensutveckling.

Strategi

Mio ska vara det spannande och prisvarda alternativet nar
det galler mobler och heminredning. Tillvaxtstrategin innebar
att forsaljningen ska 0ka genom att fler kunder lockas av ett
prisvart erbjudande med hog totalkvalitet samt hog narvaro
och tillganglighet pd marknaden. For att lyckas ar Mios
forhaliningssatt alltid kundens perspektiv. Kundens uppfattning
om Mio som prisvart ska succesivt starkas liksom kundens
upplevda totalkvalitet av Mio som det varumarke som haller
vad det lovar och overtraffar forvantningarna genom hela
kOpprocessen

Sortiment

Mio vander sig till den pris- och kvalitetsmedvetna kunden.
Sortimentet ska attrahera breda kundgrupper. Varumarket
ska uppfattas som prisvart utifrdn Mios kvalitetsposition med
olika pris- och kvalitetssegment inom varje produktkategori.
Mio ar marknadsledande néar det galler soffor. Inom varje
storre rumsfunktion — vardagsrum, matplats, sovrum och
hall — erbjuds ett sortiment med bredd och djup. Sortimentet
fornyas med tva storre nyhetslanseringar i samband med
var- respektive hostkatalog samt [opande i samband med
kampanjer.
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Varuférsorjning och logistik

Mio arbetar med cirka 200 leverantorer i Sverige, Europa och
Asien. Sortimentet erbjuder produkter for omedelbar leverans
och produkter som tillverkas efter kundens énskemal. Kunden
valjer mellan hemleverans eller egen hamtning och transport.
Varuforsorjning och logistik ar en framgangsfaktor och ett
prioriterat omréade for fortsatt utveckling och investeringar.
Okade forsaljningsvolymer staller krav pa fungerande
logistiska floden dér centrallagret i Tibro ar en del och
direktleveranser fran leverantor till butik en annan del.

Marknadskommunikation

[ juni lanserades Mios kundklubb Mio Medlem och efter fem
manader har vi redan 335 000 medlemmar registrerats.
Sjalvklart skickas katalogen till medlemmar, som ocksa ar en
barande del i marknadsforingen. Overlag har Mio standigt hog
narvaro i olika kanaler; tv, radio, dagspress, webb och sociala
medier. P& Instagram har Mios konto natt drygt 90 000 foljare
och det finns ett stort engagemang i denna kanal. Kampanjerna
ar frekventa, tydliga och synliga i syfte att locka fler besokare
till butikerna. Digital narvaro med annonsering pa vélbesokta
sidor; sociala medier samt kontinuerlig utveckling av Mios
egen webb med e-handel, 6kar antalet besok bade pa webben
och i de fysiska butikerna. Flerkanalstrategin innebar att Mios
kommunikation &r samstammig i alla kanaler. Kommunikation,
sortiment och butik &r Mios DNA som tillsammans med
passionerade medarbetare sakerstaller att det paketeras pa
basta satt s& att kunderna far en riktigt bra upplevelse av Mio.

Butiker

Av Mio-kedjans 72 butiker ar 58 handlaragda medan 14 ags
och drivs av Mio-koncernen. Butikerna finns i hela Sverige
samt p& Aland. Under perioden har en helt ny butik tillkommit
i Lund och i Sundsvall har en ny butik ersatt den gamla.

Utover det har fyra butikslyft och storre butiksforandringar
genomforts under perioden i Jonkoping, Skellefted, Nassjo
och Véstra Frolunda. Butikslyftet ar en [6pande process dar
ett konceptteam frén Mio AB bistar butikerna vid ombyggnad

i syfte att starka attraktivitet, koplust, enkelhet for kund,
funktion och lénsamhet. Viljan att investera i butikerna ar hog,
dé& butikslyft generellt leder till 6kad forsaljning och forbéattrad
ldbnsamhet. Darutdver uppdateras butikerna efter bland

annat sasong. Mindre koncept for olika produktkategorier
utvecklas av Mios konceptgrupp med kompletta I6sningar fran
byggmaterial till planogram for butikerna. All konceptutveckling
sker utifran analyserad data dver vad och hur Mios produkter
saljer. Det ger effektiv saljstyrning utmed kundvarvet och ar
en viktig del av Mios koncept. Butikerna ar Mios viktigaste
kanal och antalet besokare fortsatter att oka. Mio e-handel
kompletterar butikerna med hog tillganglighet for kunderna.
All forsaljning via e-nandel tillfaller butikerna. Agarnas vilja att
investera i befintliga och nya butiker ar viktig for att sakerstélla
ett konkurrenskraftigt Mio aven i framtiden.

Koncernstruktur

Mio-kedjan har formats under mer an 50 ar. Sedan 2006
bygger affarsmodellen pa franchisekoncept med Mio AB som
franchisegivare till sdval koncernens egna som de handlaragda
butikerna.

Mio Fastigheter  Mio Fastigheter

Mio Mio
Forséljning AB e-handel AB i Karlskrona AB i Malmo AB

Mio-koncernen

Mio-koncernen omfattar Mio AB med dotterbolagen Mio
Forsaljning AB, Mio e-handel AB, Mio Fastigheter i Karlskrona AB
samt Mio Fastigheter i Malmo AB.

Mio AB

Mio AB &r franchisegivare som ager och tillhandahéller
franchisekonceptet. Mio AB:s organisation utvecklar konceptet
|6pande samt driver utveckling av Mio-kedjan som helhet. Mio
AB ar aven grossist med centrallager for kedjans butiker.

Mio Forsaljning AB

Mio Forsaljning AB ansvarar for driften av de Mio-agda
butikerna i enlighet med franchisekonceptet. Butikerna finns i
Stockholm och vastra Skéne.

Mio e-handel AB

Mio e-handel AB hanterar e-handel for butikernas rékning.
Nettoomsattningen i e-handeln tillfaller de olika butiksbolagen,
koncernagda och handlaragda, utifrén slutkundens
bostadsadress.

Mio Fastigheter Malmo AB
Mio Fastigheter i Malmo AB ager en fastighet i Malmo dar
verksamheten bedrivs av Mio Forséaljning AB.

Mio Fastigheter Karlskrona AB

I koncernen har under rapportperioden bolaget Mio Fastigheter
i Karlskrona AB ingétt. Bolaget har en fastighet i Karlskrona

dar verksamheten under rapportperioden bedrivits av lokal
franchisetagare. Bolaget ar avyttrat till franchisetagare per 30
november 2017

Kommentarer till resultat- och
balansrakningen

Nettoomsattning

Nettoomsattningen i koncernen utgors av varuforsaljning till
konsument via koncernens egna butiker, grossistforsaljning till
franchisebutiker i Mio-kedjan samt konceptintakter. Koncernens
nettoomsattning 6kade under forsta halvaret, maj-oktober
2017, med 22 procent (18) till 1742 Mkr (1432). Under forsta
kvartalet, maj-juli, 6kade nettoomsattningen med 27 procent
(15) till 782 Mkr (618). Under andra kvartalet, augusti-oktober
2017, 6kade nettoomséattningen med 18 procent (21) till 960 Mkr
(814). Av koncernens nettoomsattning svarar de koncernagda
butikerna for 621 Mkr (542).
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Rorelsens kostnader

Koncernen har under rakenskapsaret drabbats av extra
kostnader pa grund av den langdragna konflikten i Goteborgs
Hamn. Dessa kostnader belastar arets forsta 6 manader med
12,5 Mkr. Rorelsens kostnader for handelsvaror uppgick till
1218 Mkr (986), personalkostnader och dvriga kostnader
uppgick till 459 Mkr (383). Avskrivningarna uppgick till 15 Mkr

(12).

Resultat

Koncernens rorelseresultat uppgick for forsta halvaret, maj-
oktober 2017 till 116 Mkr (102), en okning med 14 procent (13).
Rorelsemarginalen uppgick till 6,6 procent (71). Resultatet efter
skatt uppgick till 90 Mkr (79).

Koncernens rorelseresultat per kvartal, tkr

Maj-Juli Aug-Okt Nov-Jan Feb-Apr
W 2014205 W 20152016 W 2016/2017 M 2017/2018

Investeringar
Koncernens kassapaverkande nettoinvesteringar uppgar for
forsta halvaret till 21 Mkr (15).

Kassaflode
Kassaflodet fran den [opande verksamheten under det forsta
halvaret uppgick till 41 Mkr (85).

Varulager

Den 31 oktober 2017 uppgick varulagervardet till 403 Mkr
(279) i koncernen. Trots en stark forsaljningstillvaxt har
tillgangligheten pa produkter varit god genom ett effektivt

varuforsorjningsarbete. Arbetet med att flytta inkdpen narmare

produktionen fortsatter och vi koper allt fler produkter direkt
frén producenterna. Varulagrets omsattningshastighet for
perioden har uppgétt till 3,36 ganger (3,50).

Finansiell stéllning

Likvida medel uppgick den 31 oktober 2017 till 148 Mkr (197).
Checkkrediten ar avslutad, den uppgick till foregaende ar till 85
Mkr. Soliditeten i koncernen uppgick till 45,7 procent (46,6).

Resultat per aktie

Resultatet per aktie for det forsta halvaret uppgick till 2762
kronor (24,18). Eget kapital per aktie uppgick till 155,36 kronor
(130,06). Per den 31 oktober 2017 var antalet aktier i Mio AB

3 274 267 stycken.

Medelantal anstéllda i koncernen

Medelantalet anstallda omraknat till heltider i koncernen var
under den senaste tolvmanadersperioden 464 personer (435).
Av dessa var 152 (141) anstallda i Mio AB och resterande 312
(294) i Mio Forsaljning AB.

Riskfaktorer

Mio-koncernens verksamhet péverkas av olika faktorer som
helt eller delvis ligger utanfor koncernens kontroll, men

som kan inverka pé forsaljning och resultat. Rorelserisker
utgors av konjunkturutveckling, konkurrens samt forandrade
konsumenttrender. Finansiella risker utgors av fluktuationer
i foretagets egna kapital, resultat och kassaflode till foljd av
foréandringar i valutakurser, rantenivaer och kreditrisker mot
franchisetagare. Mio-koncernen har en finansiell policy vars
syfte ar att sakerstéalla kapitalanskaffning, likviditetshantering
samt valutariskhantering.

Transaktioner med nérstaende

Mio AB stér under betydande inflytande fran Brofast AB och
dess narstdende som innehar 22,8 procent av rosterna, Ols
Mabler AB och dess nérstaende som innehar 16,5 procent av
rosterna samt Erik Tibergs Mobler AB och dess narstédende
som innehar 14,5 procent av rosterna. Bolag med betydande
inflytande har ingétt franchiseavtal med Mio AB. Avtal har
tecknats pa marknadsmassiga villkor och intékterna har under
perioden frén Brofast AB uppgatt till 316 mkr (245), fran Erik
Tibergs Mobler AB till 100 mkr (83)och frén Ols Mobler AB till
97 mkr (76). Moderbolaget har bestammande inflytande over
dotterbolagen i koncernen.

Styrelsen och verkstallande direktoren forsakrar att delérsrapporten ger en rattvisande dversikt av moderbolagets och koncernens
verksamhet, stéllning och resultat samt beskriver vasentliga risker och osakerhetsfaktorer som moderbolaget och de bolag som

ingar i koncernen star infor.

Tibro den 5 december 2017

Boris Lennerhov Bo Johansson Magnus Wikner
Styrelsens ordforande

Jonas Ohlsson Asa Jobratt Fredrik Tiberg

Anna-Zarah Tillblad
Arbetstagarrepresentant

Susanne Ehnbéage

Bjorn Lindblad
Verkstallande direktor

Denna del&rsrapport har inte varit foremal for granskning av bolagets revisorer.
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Koncernen
Rapport dver totalresultat, koncernen 3 manader 6 manader Rurlrlg:'g%g Arshokslut
Belopp i MKR augusti-oktober maj-oktober nov-okt maj-april
2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017 2016/2017 2016/2017
Rorelsens intakter
Nettoomsattning 960 814 1742 1432 3478 3168
Ovriga rorelseintakter 89 33 66 51 149 134
Summa intdkter 999 847 1808 1483 3627 3302
Rorelsens kostnader
Handelsvaror -687 -o71 1218 -986 2485 2253
Ovriga externa kostnader -165 144 -321 268 584 525
Personalkostnader 62 57 -182 115 290 213
Avskrivningar -8 -6 -15 12 29 26
S rorelsens | | -922 179 -1692 -1381 -3 388 -3 077
Rorelseresultat 77 68 116 102 239 225
Resultat frén finansiella inventeringar
Resultat fran dvriga vardepapper och fordringar 0 0 0 0 0 0
Ovriga ranteintakter och liknande resultatposter 0 0 0 0 0 0
Réntekostnader och liknande resultatposter 0 0 0 0 0 0
S resultat fran fi iella i ingar 0 0 0 0 0 0
Resultat fore skatt 77 68 116 102 239 225
Bokslutsdispositioner 0 0 0 0 0 0
Skatt -7 -15 26 23 53 50
Arets ackumulerande resultat 60 53 90 79 186 175
Orealiserad vardeforandring derivat netto efter skatt 8 30 8 30 -1 10
Arets totalresultat 68 82 98 109 175 185
Resultat per aktie 18,45 16,10 27,62 24,18 56,77 53,32
Rapport dver finansiell stallning, koncernen
Belopp i MKR 31 oktober 30 april
2017 2016 2017
Immatriella anlaggningstillgangar 38 30 39
Matriella anlaggningstillgangar 103 96 101
Finansiella anlaggningstillgangar 0 3 1
Varulager 403 219 321
Kortfristiga fordringar 420 309 295
Likvida medel 148 197 219
Summa tillgangar 1112 914 976
Eget kapital 509 426 502
Avsattningar 2 4 0
Langfristiga skulder 0 0 0
Kortfristiga skulder 601 484 474
Summa rirelsens kostnader 1112 914 976
Rapport dver forandringar eget kapital, koncernen
(i sammandrag) 3 manader 6 . Arsboks!
Belopp i MKR augusti-oktober maj-oktober maj-april
2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017 2016/2017
Summa eget kapital vid periodens borjan 532 429 502 402 402
Utdelning 92 -85 92 -85 -85
Periodens totalresultat 68 82 98 109 185
Eget kapital vid periodens slut 508 426 508 426 502
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Rapport dver kassafloden, koncernen 3 manader 6 manader Arsbokslut
Belopp | MKR augusti-oktober maj-oktober maj-april
2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017 2016/2017
Kassaflode fran den lopande verksamheten,
fore forandringar av rorelsekapital 104 n 139 90 m
Kassaflode fran forandringar i rérelsekapital
Varulager -60 26 -82 5 37
Rorelsefordringar -176 -126 -126 90 74
Rorelseskulder 141 85 10 79 73
Kassaflode fran den lépande verksamheten 9 56 M 84 133
Kassafldde fran i ing h -9 -7 -20 -10 -36
Periodens kassaflode efter investeringar 0 49 21 74 97
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 92 -102 92 -101 102
Periodens kassafléde -92 -53 - -27 -5
Likvida medel vid periodens bérjan 240 250 219 224 224
Likvida medel vid periodens slut 148 197 148 197 219
) ) Rullande 12
g;g;g Tr,:fKr;s nyckeltal augur:ﬁ?:l?tgaer :;g"kta::; nogloﬂ maj-april maj-april maj-april maj-april
2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017 2016/2017 2016/2017 2015/2016 2014/2015 2013/2014
Nettoomsattning 960 814 1742 1432 3478 3168 2681 2225 1745
Rorelseresultat 7 68 116 102 239 225 192 141 88
Resultat efter skatt 60 53 90 79 186 175 150 108 68
Kassaflode efter investeringar 0 49 21 74 43 97 201 85 8
Omséttningstillvaxt 18,0% 20,8% 216% 181% 19,9% 182% 20,5% 215% 152%
Mio-kedjans fsgtillvaxt, jmforbara butiker 6.7% 25,5% 8,8% 14,5% 12,6% 15.7% 16,2% 201% 104%
Bruttovinstmarginal 284% 29,8% 301% 312% 28,5% 289% 29.7% 29,5% 314%
Rorelsemarginal 8,0% 8,3% 6,6% 1% 6.9% T1% 72% 6.3% 5.0%
Vinstmarginal, % 8,0% 83% 6,7% 1% 6.9% T1% 72% 62% 5.0%
Avkastning pa eget kapital, % 119% 124% 178% 18,6% 36,5% 34,1% 374% 33,0% 26.9%
Avkastning pé sysselsatt kapital, % 15,2% 159% 22,8% 24,0% 46,9% 44.8% 46,0% 38,6% 30,3%
Avkastning pa totalt kapital, % 69% 4% 104% 12% 215% 231% 224% 201% 16,3%
Soliditet, % 457% 46,6% 457% 46,6% 457% 515% 46,8% 464% 46,2%
Lageromsattningshastighet, ggr 184 196 3,36 3,50 729 744 647 616 573
Kassaflide efter investeringar per aktie, kr 0,02 15,04 6,38 22,52 1314 29,55 6141 25,89 234
Eget kapital per aktie, kr 155,36 130,06 155,36 130,06 155,36 19344 122,36 9945 76,81
Koncernens nyckeltal for kvartalen
Belopp i MKR 2017/2018 2017/2018 2016/2017 2016/2017  2016/2017 2016/2017  2015/2016 2015/2016
Q2 01 04 Q3 Q2 Q1 04 03
Nettoomséttning 960 782 831 905 814 618 764 704
Rorelseresultat T 39 47 6] 68 35 47 59
Resultat efter skatt 60 30 37 59 53 26 38 43
Kassaflode efter investeringar 0 21 7 15 49 25 49 44
Omsattningstillvaxt 18,0% 26,5% 8,8% 28,5% 20,9% 147% 24.6% 112%
Mio-kedjans fsg-tillvaxt, jamforbara butiker 6,7% 115% 251% 104% 25,5% 28% 12% 16,7%
Bruttovinstmarginal 284% 32.2% 23,1% 30,0% 29,8% 33,0% 24.3% 313%
Rorelsemarginal 8,0% 49% 5,7% 8.3% 8,3% 5,6% 6,2% 7%
Vinstmarginal, % 8,0% 49% 57% 8,3% 8,3% 5,6% 62% 8%
Avkastning pa eget kapital, % 11,9% 56% 73% 121% 124% 6.2% 94% 112%
Avkastning pa sysselsatt kapital, % 15.2% 73% 9,5% 15,5% 15.9% 78% 13% 131%
Avkastning pa totalt kapital, % 6,9% 4,0% 49% 7% 4% 4,0% 5,5% 6,6%
Soliditet, % 4571% 55,1% 515% 49,6% 46,6% 49,5% 46,8% 45,8%
Lageromsattningshastighet, ggr 184 1,60 2,05 2,20 196 141 196 198
Kassaflode efter investeringar per aktie, kr -0,02 640 225 4,53 15,04 75 14,85 1347
Eget kapital per aktie, kr 155,36 162,62 15344 148,01 130,06 130,94 122,86 15,97
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Moderbolaget

Moderbolagets resultatrékning 3 manader 6 ménader R anader  Arsbokslut
Belopp i MKR augusti-oktober maj-oktober nov-okt maj-april
2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017 2016/2017 2016/2017
Rdrelsens intékter
Nettoomsattning 816 683 1489 1203 2966 2680
Ovriga rorelseintakter 42 42 70 59 142 131
Summa intakter 858 725 1559 1262 3108 2811
Rdrelsens kostnader
Handelsvaror -669 -555 1191 956 2434 2199
Ovriga externa kostnader -119 -107 237 -193 -396 -362
Personalkostnader 22 20 -50 -42 -116 -109
Avskrivningar 5 -4 -10 -8 -19 -16
Summa rorelsens kostnader -814 -686 -1488 -1199 -2 966 -2 677
Rorelseresultat 44 39 n 63 143 135
Resultat fran finansiella inventeringar
Resultat fran dvriga vardepapper och fordringar 0 0 0 0 0 0
Ovriga ranteintakter och liknande resultatposter 60 50 61 50 60 50
Réntekostnader och liknande resultatposter 0 0 0 0 0 0
Summa resultat fran finansiella inventeringar 60 50 61 50 60 50
Resultat fore skatt 104 89 132 13 203 185
Bokslutsdispositioner 0 0 0 0 -3 -3
Skatt -28 -19 £29) 25 34 -30
Arets ackumulerande resultat 81 70 103 88 166 152
Orealiserad véardeforandring derivat netto efter skatt 8 29 7 30 -11 i
Arets totalresultat 89 99 110 118 155 163
Moderbolagets balansréakning
Belopp i MKR 31 oktober 30 april
2017 2016 2017
Immatriella anlaggningstillgangar 30 21 31
Matriella anlaggningstillgangar 22 17 24
Finansiella anlaggningstillgangar 38 44 39
Varulager 292 176 220
Kortfristiga fordringar 516 432 286
Likvida medel 137 96 172
Summa tiligangar 1035 786 772
Eget kapital 386 322 367
Obeskattade reserver 10 10
Avsattningar 2 8 0
Langfristiga skulder 0 0 0
Kortfristiga skulder 637 449 395
Summa rérelsens kostnader 1035 786 772
Forandringar eget kapital, moderbolaget
é'ei;g]migdmg) 3 manader 6 manader Arshokslut
augusti-oktober maj-oktober maj-april
2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017 2016/2017
Summa eget kapital vid periodens borjan 397 314 375 295 295
Utdelning L2 -85 £97) -85 -85
Forandring eget kap. i obeskattade resurser 0 0 0 0 2
Periodens totalresultat 89 99 110 18 163
Eget kapital vid periodens slut 394 328 394 328 375
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Mio-aktien

Agare per 2017-10-31 Totantal  Andel av roster
aktier och kapital
Brofast AB 746 966 228
Ols Mobler AB inkl. narstaende 539 184 16,5
Familjen Aspvind 521285 15,9
E Tiberg Invest AB inkl. nérstaende 474 087 14,5
Frandells Mobelhus AB 87 761 27
Tre i Horn AB 74955 23
Edsbergs Mobler AB 56 500 17
Mats Eliasson Holding AB 45 206 14
BS Mabler i Varberg 44 658 14
Cap Target AB 42 080 13
Sonnelids Mobler AB 39 870 12
Mabelcentrum i Sandared AB 36 282 11
AB Alingsés Mobelhus 34 870 11
Mobelcenter i Trollhattan AB 32 533 10
Ovriga aktieagare 498 030 15,1
Totalt 3274 267 100,0
Antalet dgare per 2017-10-31 Totantal  Andel av roster
aktier och kapital Antal dgare
Fysiska personer 792179 24,2 80
Juridiska personer 2482088 75,8 32
varav:
Franchisetagare 2255 280 689 23
Andra juridiska personer 226 508 69 9
Totalt 3274 267 100,0 112
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